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Konstanten Start: Ende:
4 Min. Warnzeit < 15 Min. 00:00:01
7 Min. Warnzeit < 30 Min.

15 Min. Warnzeit < 60 Min.

Nr. E Traktandum K V Dauer Start Ende Start Ende +/-

1 N Begrüssung / Agenda B UK 00:10:00 13.30 h 13.40 h 13.30 h 13.40 h 0

2 N Letztes Protokoll / Pendenzen B UK 00:20:00 13.40 h 14.00 h 13.40 h 13.55 h 5

3 N Traktandum 1 UK 00:30:00 14.00 h 14.30 h 13.55 h 14.20 h 5

4 N Traktandum 2 UK 00:10:00 14.30 h 14.40 h 14.20 h 14.40 h -10

5 N Traktandum 3 UK 01:00:00 14.40 h 15.40 h 14.40 h 15.40 h 0

6 N Traktandum 4 UK 00:15:00 15.40 h 15.55 h 15.40 h 15.50 h 5

7 N Traktandum n UK 00:20:00 15.55 h 16.15 h 15.50 h 16.30 h -20

8 N UK 00:00:00 16.15 h 16.15 h 16.30 h 16.30 h 0

9 N UK 00:00:00 16.15 h 16.15 h 16.30 h 16.30 h 0

15 N UK 00:00:00 16.15 h 16.15 h 16.30 h 16.30 h 0

16 N UK 00:00:00 16.15 h 16.15 h 16.30 h 16.30 h 0

17 N UK 00:00:00 16.15 h 16.15 h 16.30 h 16.30 h 0

18 N UK 00:00:00 16.15 h 16.15 h 16.30 h 16.30 h 0

19 N Varia UK 00:10:00 16.15 h 16.25 h 16.30 h 16.30 h 10

20 N nächste Schritte UK 00:20:00 16.25 h 16.45 h 16.30 h 16.45 h 5

Geplant 0.00 h 3.15 h
Abgelaufen 1.47 h
Restzeit 1.27 h
Überzogen 0.00 h 0.00 h

Nur hellblaue Felder bearbeiten!

15.17.23 Uhr
Geplant Effektiv

13.30 Uhr 16.45 Uhr

3.15 h

0.00 h

0.00 h0.00 h

1.27 h
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Trakt.
Nr.

Protokoll 
vom

Lauf 
Nr. Pendenz Wer Termin Status

3 24.10.01 1 Stand der Abklärungen betr. e-cl@ss informieren CH 30.6.02
4 24.10.01 3 U.Jehle angehen, ob er Auftrag annimmt, Ansprechstelle für die vf gem. Flyer zu übernehmen BB a.s.a.p.
4 24.10.01 3 CH erstellt Aufgabenliste / Pflichtenheft betreffend Aufwand, Pflichten, Ausgaben etc. welche in 

der Funktion als Anlufstelle VF (gem. Flyer) anfallen. Im Anschluss kann mit U.Jehle der 
gesprächsbereit ist durch BB Kontakt aufgenommen werden.

CH 21.8.02

6 28.11.01 4 Prozessdefinition pro Ressort ausarbeiten FT 21.8.02
4 28.11.01 5 Messkriterien (3-5) pro Ressort ausarbeiten FT 21.8.02
3 19.12.01 6 Gespräch wieder aufnehmen ob ZKB als assozierter Partner interessiert.(Entscheid bei ZKB 

pendent) GB 11.9.02

3 15.05.02 19 Die Verantwortlichen füllen die Ordner im WebCorp ab ALLE 24.5.02
3 12.06.02 23 Abklären, ob Verein im HR eingetragen sein muss, damit eine MWsT - Nr gelöst werden kann KB 3.7.02
7 12.06.02 25 Jeder Resortverantwortliche sendet "sein" Budgetvorschlag an KB FT 19.6.02

3.2 12.06.02 27
Mit ZPA (CH) Möglichkeiten / Anforderungen besprechen was/wie gemacht werden muss.
Im Anschluss Rundmail an alle VF-Partner, dass jeder "seine" Schlüsselworte zur 
Suchmaschine definiert

BB 21.8.02

http://www.virtuellefabrik.ch/Projects/602/[Projects\602\Pendenzenliste_vom_21_08_2002_ID7555.xls]laufende Pendenzen
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Ideen-Pool

Produkt-Idee:
Mit Hilfe von 
Produktionsspezialisten eine 
Produktidee konkretisieren

Zielsetzungen:
Beschleunigen des 
Kreativprozesses
Erarbeiten von Lösungsansätzen
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Fertigungs-Engineering

Produkt-Idee:
Die Praktiker der Virtuellen 
Fabrik hinterfragen die 
Produktlösung aus der Sicht 
des Fertigungsspezialisten

Zielsetzung:
Erarbeiten einer Kurzbewertung 
der Lösung in Hinblick auf 
technische Machbarkeit und 
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technische Machbarkeit und 
Einfachheit
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Produkte-Check

Produkt-Idee:
Ein bestehendes Produkt wird von 
Fertigungspraktikern neu beurteilt

Zielsetzung:
Fertigungstechnisches, 
relevantes Optimierungspotential 
erschliessen
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• MarketingplattformMarketingplattform
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• MarketingplattformMarketingplattform
• AuftragsquelleAuftragsquelle
• LernarenaLernarena
•• VertrauenskulturVertrauenskultur
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